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欢乐爱家集团董事长兼总裁、欢
乐爱家集团商学院院长王海洲来给
大家讲课了！日前，欢乐爱家集团的
广大员工在欢欣雀跃地交流着这个
消息。

近日，欢乐爱家集团 2022年百货
事业部管理人员第一期业务技能培训
在总部顺利开班。俗话说，工欲善其
事，必先利其器。该集团商学院与百
货事业部按照年度培训计划结合各岗
位实际及业务需求，共同拟定了《营销
管理》《工作不讲任何借口》《市场调
查》《业态定位》《招商与谈判技巧》《品
类知识以及运营管理》等专业课程，由
经验丰富的内部优秀讲师和品牌方优
秀的合作伙伴亲自授课，提升了主管、
经理、店总的整体运营能力，丰富了专
业知识。

王海洲精心准备了《营销管理》
课程，非常生动地讲述了欢乐爱家
集团定位、产品组成及如何打磨产
品等。此次培训让学员对公司文化
有了更深层次的理解，对公司的营
销策略、营销方向有了更清晰的认

识。
百货事业部总经理徐振营带来

了《工作不讲任何借口》课程，提出
管理人员要学会算大账、算细账，带
领下属一起完成各项考核任务。

百货事业部大小王孕婴童店总
经理李斌带来了《如何进行购物中
心市场调研》《购物中心定位及业态
和品牌组合原则》课程。李斌从商业
调研的术语等方面重点阐述了市场
调研就是运用科学方法，有目的、有
系 统 地 搜 集、记 录、整 理 信 息 和 资
料，分析和了解市场现状及发展趋
势，为市场预测和营销提供客观、正
确的资料。

爱家百货店总经理王亚光，从招
商应变技巧、跟进客户技巧及招商
策略进行了深入浅出的讲解。爱家
广场店总经理李世英带来了《招商
策略技巧》《沟通与客诉处理》课程。
讲师们结合自身从业经验，引用大
量案例，拓宽了学员的视野，丰富了
专业知识。

学然后知不足，教然后知所困。

只有不断学习、充实自己，才能跟上
时代的发展。此次培训邀请了品牌
方优秀的合作伙伴为学员带来品牌
知识课程。汝南县天中珠宝城总经
理赵海勇讲解了珠宝方面的知识，
上海胜道体育用品有限公司培训师
刘芬讲解了运动品牌专业知识、陈
列及销售技巧，半天妖烤鱼驻马店
区域总经理张勇、姐弟俩土豆粉爱
家广场店店长秦盼盼、驻马店市格
林儿童娱乐服务有限公司王硕精心
准备了课件，为学员进行了品牌专
业知识讲解。培训现场讲师和学员
互动频繁，加深了学员对品牌专业
知识的理解。爱家广场店餐饮部经
理张云翔从小吃品类的现状、发展
趋势、疫情后市场情况等方面进行
了讲解。有着丰富女装陈列经验的
爱家百货店商品运营中心的付盼盼
精心准备了女装品类知识的课程，
从女装风格分类、面料分类、陈列搭
配技巧及春夏流行趋势给学员进行
了讲解。

此次专业课程培训让学员学到

了较为系统的知识。百货事业部行
政人事部古静针对信息系统在使用
过程中容易出现的失误点，从实践
操作、系统关联、录入、提报、合同维
护和智慧系统的应用给学员进行了
讲解。爱家广场店安全保障部王海
波 带 来 了《商 场 安 全 运 营 管 理》课
程。商品部郭鹏带来了《商场合同与
收入管理》课程，提出如果把招商和
销售看作前方阵地，商场日常运营
管理就是大后方，保障部门也是商
场管理工作中的重中之重，一丝一
毫不能放松。欢乐爱家集团监事会
主席、工会副主席李爱勤带来保洁、
设备保养方面的专业课程。这些课
程让学员学到了很多专业知识，此
次培训在愉快的歌声中结束。

注入灵魂才能使培训开花结果，
才能使各项工作落地生根，这个灵
魂就是工作不讲任何借口。在三天
的时间里，王海洲等带来的专业课
程是丰富的“知识大餐”，奏响了一
曲春天的交响乐，为百货事业部全
年的培训工作拉开了序幕。①8

一曲春天的交响乐
——欢乐爱家集团 2022年百货事业部管理人员业务技能培训活动纪实

记者 宋 玉
近年，在消费升级的浪潮下，

都市轻奢主义之风日渐兴起，越
来越多的年轻消费者开始追求一
种具有小资情调、精致到骨子里
的高级生活方式。恰逢此时，一
款由内而外散发着轻奢气息的新
车——新科技旗舰 SUV 哈弗神兽
走进了人们的视野。作为一款售
价 13 万元至 16.7 万元的 SUV，哈
弗神兽以极具感官冲击的先锋颜
值、高端丰富的越级配置为消费
者带来了实用价值至上的豪华轻
奢体验。正因如此，哈弗神兽上
市 后 备 受 都 市 年 轻 消 费 者 的 青
睐，一路保持热销态势，最终斩获
过万月销量，成为同级车型市场
一颗耀眼的新星。

作为一款与年轻消费者审美
契合的颜值担当车型，哈弗神兽
采用了未来感极强的超时空锋锐
美学设计语言，整车外观的轻奢
感也在诸多细节中体现，如破晓
之光贯穿式前灯、星轨式进气格
栅、动感犀利的车身线条、辨识度
鲜明的射线尾灯……不同于品牌
以往的其他车型，该车每处都显
示了标新立异的先锋态度，也表
达 了 年 轻 消 费 者 的 个 性 生 活 态
度。不得不承认，掌握潮流密码的
哈弗神兽，注定会从茫茫“车海”
中脱颖而出。

哈弗神兽整个中控台包括T型
通道仅保留了启动和紧急两个实体
按键，采用了科技感十足的 12.3 英
寸＋14.6 英寸双连屏设计，触感圆
润平顺。搭配驾驶位正前方的HUD
抬头显示，提升了人车交互水平。而
两种内饰配色选择、撞色缝线座椅
的设计无疑又是诠释轻奢内饰的醒
目点。

不止从外观内饰中可以感受
到轻奢，哈弗神兽在看不见的地
方同样把轻奢进行到极致。说道
在驾控方面给车主带来的轻奢体

验，就不能不提哈弗神兽领先同
级车型的众多智能科技配置、数
字智能座舱和百公里加速仅需 7
秒的澎湃动力了。

在智能驾驶方面，哈弗神兽
共计有 17 个雷达和 9 个摄像头，
采用 ADAS 全新高级智能驾驶辅
助 系 统 ， 配 备 ACC 雷 达 控 制 器
及盲点控制。具备 TSR 交通标志
识 别 、 HMA 智 能 远 光 灯 辅 助 、
LDW 车 道 偏 离 预 警 系 统 、 LKA
车道保持等智能驾驶辅助功能及
主动安全功能。其中，更值得一
提的是哈弗神兽领先同级车型的
HMA 高速驾驶辅助功能，车主
能轻松控制哈弗神兽进行智能变
道、智能超车等操作，减轻驾驶
疲劳。

最能说明该款旗舰车型轻奢
越级的，要数哈弗神兽 2.0T 版本
百公里加速仅需 7 秒的绝佳动力
了。哈弗神兽的发动机和变速箱
在全面升级处理后都到了新的高
度，二者强强联合，整机热效率、
初始加速动力、燃油经济性实现
了全面突破。

如今，人人重视生活品质，轻
奢感是年轻消费者的普遍追求。
哈弗品牌紧抓这一时代需求，用
心 研 制 产 品 ，贴 心 地 将 时 尚、科
技、智能等众多质感元素融于一
体，孕育了一款由里到外都流露
着轻奢感的旗舰车型。哈弗神兽
切实可靠的高品质配置助推其更
进一步，终成了 15 万级 SUV 的轻
奢典范。目前，这样一款出色的梦
想“坐骑”正以 13 万～16.7 万的价
格火爆销售中，现在下订更可享
受 最 高 6000 元 置 换 补 贴 、最 高
2000 元增购补贴、核心零部件终
身质保、整车终身免费 FOTA 升
级等 7 重好礼。快把这款在同级
车型中树立轻奢标杆、越级打造
的 15 万级 SUV 带回家吧！①8

哈弗神兽受宠“时尚一族”
记者 曾富强 见习记者 胡霄飞

近年来，新锐名烟名酒货仓以酒
真、货足、价低、免费运送的仓储运营
优势，在竞争激烈的酒水市场攻城略
地，在我市酒类流通领域具有极其重
要的地位。

据新锐名烟名酒货仓董事长董
春英介绍，该公司秉承诚信、务实、
开拓、共赢的宗旨。为客户提供货真
价实的商品、让客户买到放心烟酒，
是 该 公 司 始 终 坚 守 的 最 高 经 营 理
念。该公司创始于 2006 年，经过 10
多年的发展，目前拥有 3 家运营公
司、6 家直营门店。面对市场商品质
量良莠不齐的局面，该公司率先在
全市运用仓储连锁运营商业模式，
从上游把住进货关口，真服务、真承

诺、真兑现，从而赢得了众多客户的
信赖与支持。

新锐名烟名酒货仓坚持卖烟只卖
真烟、卖酒只卖真酒的原则，庄严宣
告：哪怕市场假烟假酒的占有率是
99%，我们都坚持卖烟只卖真烟、卖酒
只卖真酒的原则，诚信经营、假一赔
十。10多年时间，该公司不仅创造了骄
人的业绩，更形成了独具特色的发展
模式，成为我市酒类流通领域一颗耀
眼的明星。

仓储连锁运营商业模式，解决了
行业痛点，解决了全品类和全渠道的
问题。团队是核心。该公司的无边界人
力资源圈是全市首创，以利益共同体、
事业共同体、命运共同体等不同层级

打造新锐名烟名酒货仓合伙人模式。
业内人士说，新锐名烟名酒货仓

不断发展，取得了自己的行业地位。对
未来，企业要大数据、大平台、大连锁，
员工要大学习、大发展、大变革，高管
要大境界、大胸怀、大格局。要在人才
搭建、行业高度方面继续努力，承担更
多的社会责任。未来争取做到全市酒
水市场占有率的 10%，为员工创造更
多的财富和荣誉。

新锐名烟名酒货仓把员工的梦想
和企业的梦想捆绑在了一起，在行业
发展深度调整期逆势上扬，这和模式
创新、经营创新和企业文化密不可分。
新锐人不忘初心，让人非常感动。该公
司一定会成为全市乃至全省酒行业的

传奇。
目前，该公司旗下河南自强商

贸有限公司与贵州大曲鸿基酒业有
限公司、贵州赖茅酒业有限公司、泸
州老窖集团有限责任公司、建发（上
海）有限公司、河南杜康酒业股份有
限公司、中粮名庄荟国际酒业有限
公司、河南三诺食品集团有限公司
等合作，努力打造驻马店酒水市场
领军品牌。董春英接受记者采访时
表示，公司依靠品质为本、精益求精
的经营模式，坚持真诚守信、客户至
上的服务宗旨，努力为客户提供全
方位优质服务，让新锐名烟名酒货
仓与众不同，让客户买到放心烟酒
和货真价实的商品。①8

努力打造驻马店酒水市场领军品牌
——新锐名烟名酒货仓快速发展工作纪实

记者 曾富强

近 日 ，上 汽 大 众 新 威 然 正 式
上 市 ，建 议 零 售 价 28.68 万 元 至
39.98 万元。新车共提供 5 个版本
车 型 ，搭 载 330TSI、380TSI 两 款
发动机，均匹配 DSG 七速湿式双
离合变速箱。即日起购买新威然，
可参与 8000 元置换或 5000 元增
购，均可获赠电动踏板（建议零售
价 5280 元）。分期购车还享两年 0
利率。

基 于 MQB—EVO 数 字 智 能
架构，新威然展示了上汽大众旗
舰级产品新风貌，以更好看、更好
开、更好坐的特性定义多功能车，
是一款宜乘宜驾的全场景豪华大
7座 MPV。

此次“新威然·大 V 生活”主题
上市发布会，全面融入了消费者对
高品质生活的向往，“种草”了多种
生活方式。上汽大众搭建了直播间，

邀请了麦迪娜、上汽大众车队代表、
黎贝卡 3 位达人现场“开箱”新威
然，“种草”了他们的居家好物、户外
生活和时尚审美。最后，现场还上了
达人同款的新威然短途自驾游体验
限量秒杀链接，提供 3 条线路尝鲜

“大V”生活。
随 着 社 会 变 迁 ，新 时 代 的 实

干家以前追求事业进步，现在更
注重向生活的多方面拓展，更愿
意过好每天的生活。面向新时代
的实干家，新威然应运而生，在他
们的事业与家庭、工作与生活间
畅 行 无 阻 ，助 力 他 们 从 商 务“大
V”蜕变为生活“大 V”。作为一款
大型豪华 MPV，新威然是真正的
多功能车，颜值、操控性、品质都

“ 在 线 ”，并 用 全 场 景“ 宜 商 ”＋
“宜家”满足消费者的格调需求，
提升生活质感。①8

Get你的“大V”生活

上汽大众新威然上市
记者 宋 玉 见习记者 周 游

近 日 ，蔡 洪 坊 原 粮 公 司 组 织

农 业 技 术 人 员 深 入 田 间 地 头 ，查

苗 情 、看 墒 情 、观 病 情 ，全 面 掌 握

小 麦 生 长 情 况 ，对 小 麦 田 间 管 理

进 行 现 场 指 导 。新 蔡 县 蔡 洪 坊 酿

酒 专 用 粮 种 植 基 地 的 6000 亩 小

麦长势良好。⑥3

记者 曾富强 摄

清明小麦拔三节

田间管理正当时

这个春天，如春笋一般疯长的，无
疑是油价了。油价一路飙升，92号汽油
直逼 9元大关，95号汽油有往 10元发
展的趋势。飞涨的油价带来用车成本
的增加，会影响到消费者的购车意愿，
所以一直有个说法：油价是汽车行情
的晴雨表。可见这一次，每个车企都将
被迫面临一场大考。

长安欧尚敏锐地察觉到市场痛
点，及时推出“豪掷 6000万升油补，助
力油价重回 7元时代”优惠活动，真正
让利消费者，为有车生活加油，为旗下
热点车型——欧尚 X5、欧尚 X7PLUS

的销售助攻。
我们都知道，10 万级 SUV 市场

向来是车圈竞争最为激烈的板块之
一，欧尚 X5 却能以黑马之势火爆出
圈，成为更多年轻消费者的选择。是
什么让它能够树立 10 万级 SUV 的
价值标杆？在油价飞涨的 4 月，它靠
什 么 延 续 爆 款 之 势、维 持“ 销 量 担
当”称号？让我们一起来围观欧尚 X5
放大招。

为打消消费者的购车顾虑，欧尚
X7 PLUS 也推出“豪掷 6000 万升油
补，助力油价重回7元时代”优惠活动，

5 大活动、6000 万升油礼，为信心加
油，让每位消费者都能无忧购车，享受
更加美好的用车生活！

长安欧尚始终坚持以消费者为
中 心 ，致 力 践 行“ 为 客 户 提 供 的 价
值，是客户付出成本的两倍”这一极
致价值理念，不仅为消费者提供更
好的产品，还要提供更优的服务、更
多的福利。

不断上涨的油价，让有车用户的
生活困难重重，也影响了潜在消费者
的购车欲望。长安欧尚洞察消费者痛
点，毅然推出“豪掷 6000万升油补，助

力油价重回 7元时代”优惠活动，让消
费者重新燃起了对用车生活的向往。
这次优惠活动豪气十足，体现了长安
欧尚对消费者的体贴关爱。

如果您还在顾虑油价，对购车
望而却步时，长安欧尚的 6000 万升
油补优惠活动一定是不二之选，还
有欧尚 X5、欧尚 X7 PLUS 两款超值
座驾供您选择，抓住 4 月好时机，畅
快用车就现在！驻马店市众和长安
欧尚 4S 店位于开源大道与兴业大道
交叉口车管所东金龙科技园南门西
200 米。①8

长安欧尚让消费者无忧购车
记者 宋 玉 见习记者 桑 磊

车 行 天 下


